
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
  
 
  
 
 
 
 

 

Bewirb Dich jetzt: karriere@hema-saegen.de 

Wir freuen uns auf Deine Bewerbung! 

Heermann Maschinenbau GmbH | Steinbeisstraße 8 | 72636 Frickenhausen 

Tel: +49 7022 94310-0 | www.hema-saegen.de 

 
 
Wir verstärken unser Team im Bereich 

Internationaler technischer Projektvertrieb (m/w/d) 
Vollzeit | Frickenhausen (DE) I ab sofort 

 

 

HEMA ist ein mittelständisches und international agierendes Maschinenbauunternehmen, welches sich auf Bandsägen-
Lösungen sowie individuell angefertigte Schneidsysteme spezialisiert hat. Unsere Kunden sind weltweit in Zukunfts-
branchen wie Leichtbau, Luftfahrt, Windkraft oder Bau tätig. Der Name HEMA steht seit jeher für Qualität, Innovation und 
Zuverlässigkeit, aber auch für Werte wie Vertrauen, Respekt und Ehrlichkeit. Seit 2022 ist HEMA „Part of Wintersteiger 
Group“ und tritt seitdem mit gestärkter Position am Weltmarkt auf. 

 

AUFGABEN: 

▪ Begleitung von Kundenprojekten vom Angebot bis zur Endabnahme 

▪ Entwickeln und Umsetzen von Digitalisierungsstrategien im Vertrieb 

▪ Erarbeitung und Umsetzung von Vertriebsstrategien zur Erschließung neuer Märkte und Kundensegmente  

▪ Pflege und Ausbau bestehender Kundenbeziehungen 

▪ Analyse von Markt- und Wettbewerbstrends und Ableiten entsprechender Maßnahmen 

▪ Aktive Teilnahme an internationalen Messen und Konferenzen 

ANFORDERUNGEN: 

▪ Solides technisches Grundverständnis (z.B. technische Ausbildung, Maschinenbau-Studium) 

▪ Berufserfahrung im technischen Vertrieb, idealerweise im Maschinen- oder Anlagenbau 

▪ Spaß und Erfahrung im Umgang mit digitalen Medien und Vertriebs-Tools (LinkedIn, CRM) 

▪ Teamplayer, Kommunikationstalent und Verhandlungsprofi 

▪ Unternehmerisches Denken, zielorientierter und strukturierter Arbeitsstil und Zahlenaffinität 

▪ Verhandlungssicheres Englisch, weitere Sprachkenntnisse von Vorteil 

▪ Freude am Reisen und Interesse an fremden Ländern und Kulturen 

BENEFITS 

▪ Position mit Gestaltungsspielraum in einem dynamischen und innovativen Umfeld 

▪ Kurze Entscheidungswege, flache Hierarchien 

▪ Globaler Austausch mit anderen Unternehmenstöchtern 

▪ Bike-Leasing, Gesundheitsmanagement, Teamevents, Betriebliche Altersvorsorge, Zuschuss Mittagessen, VWL 


